e
D3

Force de Vente

LSI P3 Force de Vente reprend les principes du
fonctionnement de LSI P3 Web et y adjoint des
fonctionnalités spécialement concues pour vos
forces de vente, Installé sur un ordinateur portable
ou surun PDA, il permet au commercial de saisir des
commandes ou des devis, de gérer ses prospects
ou ses rapports de visites et d’interroger ses stocks.

» Vos forces de vente posséderont désormais I'intégralité

de vos catalogues au format électronique. Associant
description et multimédia, le catalogue électronigque est
mis & jour en permanence cussi bien en terme de nouveoux
produits que de modifications de I'existant. Adaptable aux
conditions farifaires particulieres de chaque tiers, ¢'est un
outil de personnalisation de la relation client - fournisseur.

» Vos forces de vente sont @ méme de faire de la prise de

commande ou de devis pour des clients en compte et
des prospects. Aprés son identification, le commercial
sélectionne le client ou le prospect pour lequel il veut
établir une piéce. La saisie peut alors commencer. Elle
peut étre effectuée de plusieurs manieres : par parcours
du catalogue, des familles arficles, par recherche sur
toute ou partie de la référence ou de la designation, par
le réassort de commandes ou encore par la zone de saisie
rapide en renseignant directement la référence arficle.
Avec le module LSI Visor P3, I'ufilisation du lecteur loser!
ajoute un confort d'utilisation supplémentaire.

® Conformément aux régles élablies par la gestion
commerciale, les conditions tfarifaires du client sont
appliquées lors de la saisie, ceci n'empéche pas le
commercial de proposer des conditions différentes s'il en
ales droifs.

® Chaque pigce saisie peut étre éditée sur I'imprimante
connectée en fin de saisie.

I lecteur loser code & bares disponible uniquement sur certaing PDA

Toutes les opérations effectuées sur LSI P3 Force
de Vente sont synchronisées par import - export
avec la gestion commerciale (Sage X3 ou Divalto)
ou, au travers du module P3 Base de données,
avec tout autre systéme de gestion. Grace & une
ergonomie soignée et étudiée pour le terrain,
LSI P3 Force de Vente est trées simple d'ufilisation.

p LS| P3 Force de Vente appligue certains niveaux de
confidentialités des fiers. Chagque commercial peut
effectuer des opérations uniquement sur les clienfs et
les prospects qui lui sont rattachés, En plus de la prise de
commandes, il pourra interroger la fiche d'un tiers ofin
de consulter certaines informations telles que le nombre
d’impayés, les encours et les statistiques de vente.

» Une fois connecté, LS| P3 Force de venfe bascule
automatiqguement les données vers le systéme de gestion
du siege, soif directement s'il s'agit d’un progiciel de gestion
intégré (ERP) “ouvert” [Sage X3, Divalto] ou permettant
I'import - export des données, soif au travers du module LS
P3 Base de Données. Dans le méme temps, il peut recevoir
les données réactualisées (clients, tarifs, arficles, suivi de
commandes, offres promotionnelles...)
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